
上周跟杨经理沟通了关于分佣的问题

我们的业务分为分为两条线分别是流量卡(按照流量计算的为大代理,不走我们的卡管)跟号卡

之前大萝卜去沟通的分佣逻辑事实上是倾向于号卡的,跟流量卡的实际销售路径其实是完全不一样的

流量卡

目前咱们公司的流量卡销售的分佣虽然叫作分佣,其实他本质上是一种阴阳菜单

平台按照50元的进货价进货后,加上自己的成本以及一定利润加价给代理商,可能A代理商给他是60,B代
理商给他是70...

之后A代理商可能又加价给他的下游代理商(也可能不加价),同时代理商们可以基于他们的成本价/进货价
(我们给这个代理设置的成本价)决定他们终端客户能[看/买]到多少钱的套餐,假设代理商拿到手的流量卡
成本价是80元,那么他可以给终端客户的价格是80+10=90元,或者80+20=100元,或者80+30=110元...

此时终端客户购买了110元的套餐此时平台(我们公司)收账110,我们从中拿走80元,其他的归代理所有.

同时流量卡还有一个真正的分佣,这个分佣是从我们给代理商的价格中分钱给他,譬如上面的例子中,我们
再加一个分佣规则,每卖一个套餐就给 5元/5% 佣金

这个是我们流量卡真正的分佣,同时他还有号卡的梯度分佣

流量卡流程:



A代理 B代理 其他代理

流程1: 用户主动购买 流程2: 代理预充值购买

订单完成

固定分佣 比例分佣 无分佣

订单完成

固定分佣 比例分佣 无分佣

平台以50元进货

配置代理阴阳菜单成本价

成本价包含进货价运营成本

平台利润

分配至不同代理层级

A代理成本价: 60元 B代理成本价: 70元 其他代理成本价: 自定义

代理根据成本价自主加价

终端套餐价: 90/100/110元

订单类型

用户直接向平台支付套餐价

平台收款 套餐价90元

平台扣除代理成本价60元

差价30元归代理

代理提前充值余额到平台

代理账户余额

代理帮客户下单

从代理余额扣除成本价60元

代理自行向客户收取套餐价

90元

流程1触发分佣

查找该代理的分佣规则

是否配置分佣?

示例: 每单返5元
示例: 按成本价5%返佣

60元乘5% 得3元
不返佣仅保留差价

流程2触发分佣

查找该代理的分佣规则

基于成本价分佣

是否配置分佣?

示例: 每单返5元
示例: 按成本价5%返佣

60元乘5% 得3元
不返佣



代理赚取差价30元从平台收入中返还给代理
从平台收入返还到代理余额

或直接提现

资金流总结

流程1平台收90元
给代理差价30元
给代理分佣3到5元
平台净利润55到57元

流程2平台收60元
给代理分佣3到5元
平台净利润55到57元
代理自行赚差价30元

号卡

我们号卡还是跟原来一样

核心差异：号卡是厂家定价，资金流直连厂家。平台仅负责分发产品和二次结算佣金。



制定固定套餐

上架

分销

推广链接/卡板

激活 & 充值

资金不经过平台

周期性结算

上游厂家/运营商

标准号卡产品

(价格/流量/语音由厂家定
死)

平台

代理商

终端用户

直接支付给运营商/厂家

厂家账户

支付总佣金给平台



计算佣金

状态: 冻结/在途

条件满足 条件不满足

总佣金 - 代理佣金

支付总佣金给平台

平台收款

匹配代理规则

代理佣金

满足返佣条件?
(首充/三无/在网时长)

解冻/发放 佣金失效

平台留存利润



代理商余额

整体流程:

Junhong CMP 核心平台

上游基础设施

客户与渠道

佣金结算

监控与生命周期

交易与开通

购买单卡 批量采购

流量卡

号卡

资金不经平台

通知开通

API请求

入账

周期结算单 1. 推送话单/用量

超量

正常

设置额度/查看报表

卡池耗尽/单卡超额

余额充足

API: 停机 API: 复机

推广链接/开户

C端个人用户
B端企业客户

(批量采购/自行管卡)

代理商/分销商

上游运营商/厂家API 基站/用量数据源

订单类型?

流量卡业务

(平台定价+代理加价)

支付给平台

资金分流:
1. 扣除平台成本
2. 代理赚差价

号卡业务

(厂家固定定价)

用户直付运营商

等待厂家结算佣金

调用上游激活API

用量/状态同步

风控规则引擎

个人套餐

是否超量?
企业卡池/额度
是否超标?

发送停机指令 发送复机指令

佣金计算

流量卡收益:
差价 + 基础返点

号卡收益:
冻结 -> 三无校验 -> 解冻

用户/代理余额

需要处理的事情

1. 确认上面的东西是不是对的
2. 确认一下是否还有别的业务
3. 跟我讲一下我们的实际业务


